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EFICIENCIA ENERGETICA Y SEGURIDAD COMO PUNTOS FUERTES

LA NUBE IMPULSA EL MODELO

Data Center Market,
junto con Data4 e IAAS
Datacenter, ha cele-
brado un almuerzo de
trabajo para conocer
la apuesta en Espana
porla féormula coloca-
tion frente alos CPD in
house. En el encuentro
han participado repre-
sentantes de empresas
privadas como de la
Administracion.
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a Encuesta Global de Centros
de Datos 2022 del Uptime
Institute pone de manifiesto el
augey el crecimiento que esta
experimentando en la actua-
lidad el sector del CPD, asi como el gran
reto pendiente que tiene en ciernes: la
sostenibilidad. Y es que, muchos opera-
dores de data center no estan atin pre-
parados para los crecientes requisitos y
regulaciones en materia verde. De he-
cho, la mayoria de los encuestados ase-
guran que informan sobre el uso general
de energia y el PUE de sus instalaciones,
pero muchos atin no estan rastreando
las métricas ambientales criticas.
Asimismo, otro tema interesante que
atafie a esta industria son las interrup-
ciones o caidas en el servicio que se
estan volviendo cada vez mas costosas y
que siguen siendo demasiado frecuen-
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tes. La proporcién de todas las interrup-
ciones que cuestan a los operadores mas
de un millén de délares alcanzé el 25%,
lo que supone un aumento significativo
del 15% en el afio 2021. Como conse-
cuencia de esta situacién, mas gestores
de centros de datos estan invirtiendo
para reforzar la resiliencia.

Con estas preocupaciones en mente,
;pueden las empresas que cuentan con
un modelo in house hacer frente a las
mayores exigencias de eficiencia y dis-
ponibilidad del mercado? ;Como estan
abordando la peliaguda y multidiscipli-
nar cuestion de la seguridad y privacidad
de los datos? ;A qué precio consiguen
seguir este frenético ritmo de actualiza-
cionesy dar una respuesta de calidad?

Data Center Market, en colaboracion
con Data4 e IAAS Datacenter, ha orga-
nizado un almuerzo de trabajo para co-
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nocer la apuesta en nuestro pais por el
modelo colocation frente a los CPD pro-
pietarios y sopesar los pros y contras de
ambas propuestas. En el encuentro es-
tuvieron presentes portavoces de Cace-
sa, Grupo GSS-Covisian, Grupo Tragsa,
Heineken Espafia, Kruk, Madrid Digital,
Metro de Madrid, Nippon Gases, Pons, el
Servicio Madrilefio de Salud,la UNED y
la Universidad Carlos III de Madrid.

Estas fueron las principales conclusio-
nes del debate.

CPD ala altima
La féormula del data center en colocation
no es nueva. Desde hace tiempo las em-
presas han recurrido a procesos conoci-
dos como housing o server homing para
alojar sus servidores, es decir, han exter-
nalizado sus equipos de TI a un centro
de datos de terceros. Sin embargo, con

el protagonismo de la Peninsula Ibérica
como hub digital del Sur de Europa pro-
vocado por la llegada de nuevos cables
submarinos y puntos de intercambio y el
desembarco en nuestro pais de
los grandes hiperescalares
y sus potentes nubes
publicas, los conoci-
dos popularmente
como “colo” han
ido creciendo, au-
mentado tanto el
espacio como las
prestaciones de
sus edificios con-
virtiéndose en una
eleccién cada vez
mas atractiva para las

Las empresas cada
vez mas se mueven
hacia la nube, lo que
esta dando mayor
protagonismo a

organi-

zaciones los proveedores
frente a colocation

los CPD in

house. Como
pas6 con la vir-
tualizacién que hacia
pensar que la venta de servidores iba a
desaparecer y luego supuso todo lo con-
trario, una demanda de un mayor na-
mero de estos equipos. Con el boom de
la nube, los proveedores de colocacion
también han experimentado un espec-
tacular ascenso de su negocio.

No en vano, las ventajas que aporta
esta modalidad son interesantes pues

la empresa en cuestion “coloca” sus
servidores en una instalaciéon que cuen-
ta con las cualidades necesarias para
garantizar el rendimiento de un data
center: energia, refrigeracion, seguridad
fisica, conectividad segura y privada con
distintas nubes y proveedores de todo
el mundo... Esto supone que estan a la
ultima en tecnologia, certificaciones,
eficiencia energética o proteccién para
avalar el mantenimiento y la opera-
tiva del centro 24 x 7. Construir un
data center desde cero implica
una inversién considerable

si se quiere disfrutar de una

infraestructura resistente,

escalable y resiliente que

es lo que ofrece un coloca-

tion. Bajo esta premisa, las

companias s6lo tienen que
preocuparse de su negocioy

dejar en manos de estas empresas

todo lo demas. Les resulta mas ba-
ratoy sencillo recurrir a un vendor que
les gestione todas estas cuestiones que
menciondbamos antes como certifica-
ciones, mantenimiento y operativa de
su centro de datos, etcétera, que hacerlo
ellos mismos.

Bien es cierto que en la decision de es-
coger este canal también influye mucho
la ubicacién. En Madrid existe una gran
oferta de servicios de alojamiento TI que
pueden presumir de una gran calidad en

“SILA INFRAESTRUCTURA IT NO FORMA
PARTE DE TU NEGOCIO, EXTERNALIZALA”

Construir un centro de datos desde cero, eficiente, sostenible y resiliente supo-
ne una inversion elevada. Bajo un modelo colocation tienes seguridad y man-

tenimiento 24x7, manos remotas, accesos a infinidad de operadoras y centros
de intercambio de Internet, a nubes publicas, a peering... y cuentas con
escalabilidad para hacer crecer o decrecer tu data center segun las
necesidades de la organizacion.

El cliente no tiene que preocuparse por dedicar recursos
internos al mantenimiento y a la planificacion del dia a dia de
un CPD porque lo pone en manos de expertos.

Data4 es una compafhia francesa cuyo capital mayorita-
rio procede del Grupo Axa. Llevamos 15 afios operando y
construyendo data center de ultima generacion en varios
paises de Europa y con miras de abrir nuevos emplaza-
mientos en los préximos meses. Ofrecemos alojamiento
para infraestructura IT, desde servidores hasta jaulas y salas
dedicadas e incluso edificios completos para grandes hi-
perescalares. Nos caracterizamos por acompanar al cliente
desde el inicio hasta el final de su proyecto.
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materia de conectividad. En otros encla-
ves, la situacion difiere y eso condiciona
bastante.

Latencia, normativa y otros
peros

Aunque esta alternativa de outsourcing
resulta convincente por muchos moti-
vos, no es valida para todos los clientes.
Algunos, incluso, han dado marcha atras
por la manera en la que estaba plantea-
do el servicio que ofrecian, poco elastico
y dindmico en tanto en cuanto cuando
querian hacer cualquier incremento de
magquinas o actualizaciéon del hardware,
se encontraban con ciertos limites y
umbrales. Asi como ala hora de dar res-
puesta a nuevos servicios como trabajar
con kubernetes.

Ademas, muchas organizaciones
precisan tener su data center cerca por
cuestiones de latencia ya que ne-
cesitan transmitir datos a una
velocidad inferioralos10u 8
milisegundos, unos reque-
rimientos que, desde el
punto de vista fisico, no
sonviablesy alos que las
arquitecturas de edge
computing del presente
tampoco han consegui-
do responder. Quizas las
nuevas redes moéviles 5GA
y 6G en las que se esta tra-
bajando actualmente puedan
apaciguar este inconveniente
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todo si estos son sensibles. En muchos
casos, dada la criticidad de la informacién
que se maneja, nada del core del negocio
puede estar en nube, y menos en una
Unica nube y publica. Lidiar con el GDPR
(Reglamento General de Proteccién de

de lalatencia, aunque sea a costa del
ancho de banda... Pero todavia no tienen
nila madurez ni la expansién nacional

deseada. Probablemente en unos afnos
veamos nuevas tecnologias que desafien
ala fisica. Quién sabe.

De otro lado, al igual que la latencia,
la normativa también se presenta como
argumento de peso para apostar por un
CPD propio. La seguridad, la privacidad y

Datos) y cumplir con los requisitos que
exige el Esquena Nacional de Seguridad),
supone muchos quebraderos de cabeza
para las organizaciones. La dificultad se
incrementa si estas compaiiias tienen
presencia internacional, pues les supone
estar al tanto de las legislaciones de cada

la gobernanza de los datos inquieta, sobre  paisy ejecutarlas. Ademas, el tema le-

“UN CPD EN COLOCACION SUPONE UNA
REDUCCION MUY IMPORTANTE DEL RIESGO”

Los CPD in house tienen sus ventajas para algunas cargas criticas, pero desde
hace 20 aios es evidente la apuesta de las empresas por la externalizacion. Los
proveedores locales con un data center en el mismo pais que el cliente, tene-
mos la facilidad de alojar las infraestructuras fisicas y ademas somos
la base adecuada para conectar con los proveedores de todo el
mundo ofreciendo una conexion seguray privada.
Hoy en dia disponer de un centro de datos de coloca-
cién supone un ahorro importante de costes para los
clientes y, sobre todo, una reduccién muy importante
del riesgo ya que estan delegando la gestion de su
infraestructura tecnolégica en empresas que nhos
dedicamos y somos especialistas en ese tipo de
servicios.

En IAAS Datacenter Madrid estamos especia-
lizados en ofrecer servicios de colocacion para
clientes empresariales. Proporcionamos servicios

de alojamiento, con su potencia eléctrica, y un ac-
ceso a un amplio abanico de proveedores de acceso
de conectividad y conexion directa a los principales
hiperescalares y suministradores de nube.
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1. CACESA. Juan Miguel San Miguel. CIO - director de Sistemas 2. GRUPO GSS - COVISIAN. Alberto Elias Salgado. ICT Director at Global Sales Solu-
tions Line 3. GRUPO TRAGSA. Cristébal Rodriguez. Subdirector de Sistemas y Aplicaciones Corporativas 4. HEINEKEN ESPANA. Abel Lorenzo. Tech-
nology Manager 5. KRUK. David Cerrato. IT Director & CISO 6. KRUK. Constantin Obreja. ICT Team Leader 7. MADRID DIGITAL. Daniel Mozo. Director
de Sistemas 8. MADRID DIGITAL. Miguel Angel Carrién. Jefe de Area de Centros de Proceso de Datos 9. METRO DE MADRID. Nicasio Murillo. Jefe

de Proyecto / Area Comunicacién y Tecn. De la Informacién / Servicio de Comunicaciones y Mtto. de Centros de Control 10. NIPPON GASES. Jaime
Mauri. CIT Infrastructure Service Senior Manager / ITS Focal Point Iberia T1. PONS. Pedro Navas. Director de Informatica 12. SERVICIO MADRILENO
DE SALUD. Comunidad de Madrid. Angel Luis Sanchez. Jefe de Servicio de Apoyo a la Planificacién Tecnolégica (CTO) 13. UNED. Covadonga Rodrigo.
Subdirectora de Investigacion, Transferencia e Innovacion de la Escuela Técnica Superior de Ingenieria Informatica 14. UNIVERSIDAD CARLOS Ill DE
MADRID. José Luis Hernandez. Director de Servicios de Informatica y Comunicaciones

gislativo causa mucha inquietud porque
constantemente se estan modificando las
leyes, fundamentalmente a nivel euro-
peo. Elviejo continente esta tratando de
poner ordeny concierto alas actuaciones
de los gigantes de la nube, pero no da con
la tecla regulatoria. Al menos con la tecla
regulatoria que satisfaga a todos los ac-
tores implicados. Algunas voces criticas
del sector consideran que es necesario
liberalizar para que haya competencia.
Otras, por el contrario, creen que se de-
ben tomar cartas en el asunto. Llegar a
un consenso o punto de equilibrio llevara
tiempo.

El turno de la nube

Asilas cosas, estos factores implican
que, por lo general, las cargas criticas
suelan “quedarse en casa’, ya sea me-
diante un centro de datos propio o en
nube privada. A veces ocurre que estas
opciones resultan insuficientes también,
por lo que se esta recurriendo cada vez
mas por ir a la nube publica -a la que

el mercado estd empujando como un
tsunami-, sobre todo para aplicaciones
que ya han sido disefiadas para cloud y
por cloud. El cien por cien nativo en nube
no es lo habitual, pero todo aquello que
se construye nuevo si se hace con esta
premisa y de forma agnéstica al provee-

dor. Esto define una tendencia clara en el
sector: la estrategia de las companias se
centra en no renovar hierro y empezar a
moverse, con cabeza, hacia un paradig-
ma cloud first. Tampoco ese proceso es
sencillo si se cuenta con muchas aplica-
ciones propietarias y para el que no sirve
un entorno lift and shift.

Sea como fuere, la nube se esti con-
figurando como un modelo operacional
para gestionar via software toda la in-
fraestructura. Soluciones Saas, Paas,
TaaS o ejecuciones serverless estan a la
orden del dia, pero la cloud no es la pa-
nacea pues implica bregar con el surgi-
miento constante de nuevas herramien-
tas. El gobierno de las mismas resulta
titdnico e impone un aprendizaje muy
importante por lo que alcanzar el nivel
de experto resulta inviable.

Este problema que trae consigo la
nube también se replica si hablamos
de centros de datos en propiedad o en
modo colocation. No es ni mas ni menos
que el talento. Perder al técnico del data
center, al operario que conoce al dedillo
esa instalacion, supone una verdadera
crisis en una empresa ya sea de la Admi-
nistracién como de propiedad privada;
un riesgo que hasta la fecha cada vez
es mas alto dada la agonica carencia
de profesionales. Es ese conocimiento

concreto del CPD lo que hace que una
instalacion logre una certificacién o
categoria.

Por otra parte, resulta muy sencillo
casarte con la nube, pero divorciarte de
ella no tanto. Pasar de una cloud publica
a otra puede suponer un cambio en las
aplicaciones de una empresa, es por ello
que llegar al “todo nube” resulta dema-
siado osado porque el legacy sigue pen-
sado mucho. Como también pesan -y se
elevan sobremanera-, los costes cuando
se hace alta computacién o se recurre al
blockchain a gran escala, como ocurre
en el Ambito universitario.

Negocio manda

Colocation o in house pueden presumir
de virtudes y esconder defectos, pero
las necesidades de cada negocio son las
que mandan. Ni todo tiene que estar en
la nube, ni externalizado ni en casa. De-
pendera de muchos componentes que
cada compaiiia debe valorar y sopesar.
Y la estrategia a seguir no sera la misma
porque no hay una solucién magica para
todos.

En el horizonte hay muchos interro-
gantes por aclarar como la coexistencia y
buena armonia de las diferentes nubes,
con modelos colocation y centros de
datos en propiedad. C+M
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