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“La compra de Iecisa completa
10 aiios de crecimiento para Gfi”

<< Vincent Rouaix
habla para Compu-
ting sobre la recien-
te adquisicion de
Informatica El Corte
Inglés, una compa-
Aia que le permitirg
situarse con una
facturacion global
de 2.300 millones
de euros y extender
sUs operaciones en
el mercado espanol
-donde se sitia en-
fre las 5 principales
empresas de servi-
cios Tl-y en Améri-
ca latina, ademds
de ampliar su oferfa
en Industria 4.0,
refail, SAP ERP o
Puesto de Trabajo
inteligente.

¢Por qué Gfi decidié comprar Informati-
ca El Corte Inglés? ;Con qué objetivos?
Esta adquisicién tiene como objetivo comple-
tar 10 afios de crecimiento con otros 10 afios
mids: vemos las oportunidades a largo plazo y
nos posicionamos en consecuencia para crecer
aun mds rdpido. El Grupo Gfi alcanzard un ta-
mafio critico dentro de las consultoras tecnolé-
gicas en Francia, mientras acelera su desarrollo
internacional, con un 60% de la facturacién
actual generada fuera de Francia.

Ademas, nos permite fortalecer nuestra oferta
y experiencia gracias a una gran complementa-
riedad conlas de Iecisa. Nuestro posicionamien-
to también se ve reforzado a nivel geogrifico en
la Peninsula Ibéricay en algunos paises de Amé-
rica Latina donde el Grupo Gfi ain no estaba
presente. Esta complementariedad también se
da con nuestros Centros Estratégicos de Ser-
vicios. Por dltimo, partiendo de una sélida base
compartida en nuestro ADN, desarrollaremos
nuestro atractivo para el talento.

¢Cudl fue el importe de la transacciéon?
Como Gfino cotiza en Bolsa, no proporciona-
mos ninguna informacién sobre los detalles fi-
nancieros de la adquisicién. En cualquier caso,
se trata de una operacién que crea valor para
ambas entidades al multiplicar las oportunida-
des de crecimiento.

Con la compra de Iecisa, qué sectores
son estratégicos para Gfi?

La adquisicién de Iecisa fortalecerd nuestra
oferta en soluciones y servicios, especialmen-
te, con su experiencia en retail, al integrar una
compaiia de consultoria IT que ha sido la
punta de lanza de la transformacién digital
en El Corte Inglés. Ademds de este aspecto,
Iecisa aporta su experiencia multisectorial en
otros campos, que se sumardn y complemen-
tardn la oferta existente de Gfi en, por ejem-
plo, Industria 4.0, SAP ERP, cloud o Puesto
de Trabajo inteligente (iWP), entre otros. Es-

@

tas soluciones se convertirdn en parte del por-
folio de Gfi y se beneficiardn de los motores
de crecimiento en los mercados en los que el
grupo ya estd presente.

¢Cudl ha sido la respuesta de los clien-
tes, tanto en Espafia como en América
Latina?

Los clientes son entusiastas, ven la ventaja de
ser atendidos por un socio atin mas grande, que
les ofrece una dimensién mayor en su experien-
ciay soluciones. En muchas situaciones, ambas
compaiifas brindaban servicios y soluciones
complementarios al mismo cliente, mientras
mantenian el mismo espiritu de proximidad,
compromiso y trabajo duro. Preservamos nues-
tros valores, pero ahora somos mds grandes y
fuertes.

¢Qué relacién tendra Gfi con el Grupo El
Corte Inglés? ¢Se ha acordado que sea
un cliente preferencial?

Gfi continuard dando servicios al grupo El
Corte Inglés como socio tecnolégico.

¢Qué papel esperan jugar a partir de
ahora en el mercado espaiiol?

Espafia se consolida como nuestro segundo
mercado en Europa, solo por detrds de Fran-
cia. El grupo ahora estd en una posicién de li-
derazgo que ofrece muchas oportunidades de
crecimiento, situdndose entre las 5 principales
empresas de servicios I'T en Espafia. La ofer-
ta combinada reforzard atin mds nuestro lugar
como socio de referencia en la transformacién
digital de nuestros clientes. Ademds, el fortale-
cimiento de la posicién geogrifica en América,
Africa y Europa nos permitird responder me-
jor a las necesidades de las empresas globales
espaiolas.

¢Cfi planea continuar creciendo a través
de adquisiciones como lo ha hecho en
los ultimos afios?
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A mediados de diciembre
de 2019 se anunciaba la
adquisicién de Informdti-
ca El Corte Inglés, la filial
del Grupo El Corte Inglés,
por parte del Grupo
francés Gfi. Esta operar-
cion daba carpetazo a
meses de rumores sobre
el posible comprador que
se hiciera con la firma
espariola de servicios Tl.
Finalmente, la operacién
-valorada en aproximao-
damente 350 millones

de euros- fue rafificada a
finales del mes de abil.

El grupo fecnolégico
resultante del acuerdo con-
faré con una plantilla de
unos 27.000 profesiona-
les y una cifra de negocio
de aproximadamente
2.300 millones de euros.

Segin Vincent Rouaix,
presidente del Grupo
Cfi, “la adquisicién de
esfe activo estratégico,
en medio de la actual
crisis sanitaria, demuestra
la confianza que fenemos
en el futuro, en el que se
espera que la tecnologia
digital crezca de forma
espectacular, y en los
beneficios que fraerd
consigo la recuperacion
fras la crisis”. El directivo
confia en que tras la
Covid-19 muchas orga-
nizaciones acelerardn su
fransformacién digital.

Cfi se presenta ol mer-
cado como un jugador
fuerte con ganas de tener
relevancia internacional.
Sigue teniendo en mente
mantener su polifica de
adquisiciones y con-
solidar esa presencia
global, tanfo en Europa,
como Africa y Latam.

NEW CHALLENGES,
NEW IDEAS
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En la imagen, Vincent Rouaix, Presidente del

Grupo Gfi, y Jests Nufio de la Rosa, Presiden-
INFORMAT te de lecisa en diciembre de 2019, cuando se
-__‘-‘E firmé la operacién.

www.iecisc

Si, Gfi sigue su estrategia de desarrollo inter-
nacional apuntando a mercados con alto po-
tencial de crecimiento. Suiza, Benelux, Polonia
y Rumania son mercados muy dindmicos para
el grupo. Africa también es un foco para Gfi,
ya que las soluciones y servicios I'T para las
empresas estin en auge en una economia de
rdpido crecimiento. Después de la integracién
de Iecisa, el grupo seguird activo en todas las
dreas de crecimiento, incluida Espaa.

¢Cuadles son los ingresos de Gfi en todo
el mundo en su ultimo afio?

La cifra de negocio de Gfi en 2019 fue de 1.595
millones de euros, con un margen operativo de
100,4 millones, con 20.000 profesionales en 22
paises.

¢Otro objetivo es que los ingresos del
Grupo Gfi provengan mas de fuera de
Francia?

Gfi se ha establecido como un punto de refe-
rencia en la consultoria tecnolégica en Francia,
con una facturacién de 2.300 millones de euros
y mis de 27.000 profesionales, en 26 paises,
gracias a esta adquisicién. Al mismo tiempo,
Gfi también se convierte en un grupo princi-
palmente internacional, con un 60% de su fac-
turacién generado fuera de Francia. Esto supo-

ne el logro de nuestra visién establecida hace
10 afios de crecer rapidamente y desarrollarnos
internacionalmente. También continuaremos
estando presentes en dreas mds dindmicas a
nivel internacional y ofreciendo posibilidades
para mejorar nuestros margenes.

;Qué impacto cree que tendra la crisis
Covid-19 en su negocio en 20207

Por supuesto, hay un impacto en las activi-
dades diarias, ya que las operaciones tuvieron
que adaptarse a la situacién de cierre y otras
restricciones especificas, pero continuamos
creciendo en el primer trimestre y esperamos
una desaceleracién temporal del 10% en el se-
gundo trimestre debido a la crisis sanitaria de
la Covid-19.

También revelala relevancia extrema de nues-
tra visién y modelo de negocio: las empresas y
organizaciones estin experimentando actual-
mente una situacién de digitalizacién forzada.
Creemos que, después de esta crisis sanitaria,
muchas organizaciones acelerardn su transfor-
macién digital. Ademds, como demuestra nues-
tra adquisicién de Iecisa en este contexto, mira-
mos a largo plazo, posiciondndonos para futuros
desafios. Creemos que estamos perfectamente
situados para continuar creciendo répidamente
en los préximos 10 afios. @



